JAN KOWALSKI

Account Manager

DOSWIADCZENIE ZAWODOWE

Mlodszy specjalista ds. sprzedazy
DORADZTWO HANDLOWO - USLUGOWE LIPIEC 2020 - OBECNIE

- czynne pozyskiwanie nowych klientow

- prowadzenie rozmow handlowych

- tworzenie raportow sprzedazy do przetozonych
- przygotowywanie oferty handlowej

- negocjacje z klientami biznesowymi

- budowanie dlugotrwatych relacji z klientami

CEL KARIERY

; : - Staz w dziale sprzedazy
Stawiam na nieustanny rozwdj w

obszarze sprzedazy. Pragng realizowac XYZ COMPANY, WARSZAWA STYCZEN 2019 - CZERWIEC 2019
kolejne projekty sprzedazowe i — wsparcie dziatu sprzedasy

Eodgmawas sig nowsch vysan - wspotpraca z Key Account Managerami

zawodowych. Budowante diugotrwatych : ; ; z
relacji z klientami dzigki wdrozeniu - pomoc w pozyskiwaniu nowych klientow

innowacyjnych rozwigzan negocjacyjnych
to priorytet w mojej pracy.

WYKSZTALCENIE
KURSY I SZKOLENIA:

Jak efektywnie pozyskiwac klientow?
Kurs organizowany przez Akademie

Uniwersytet Warszawski

MAGISTER NA KIERUNKU: KOMUNIKACJA SPOLECZNA
CZERWIEC 2018

Sprzedawcow (maj 2020) : . o
— studia ukonczone 2 wynikiem bardzo dobrym
Sztuka negocjacji - jak rozmawiac z - zwyctgzea ko:r‘zkur_su na najlepszq prace dyplomowaq: , Wplyw retoryki na
klientem? rozmowy negocjacyjne”
Certyfikowane szkolenie organizowane — cztonek Stowarzyszenia na rzecz Pracowntkow Socjalnych i Przedsigbiorcow
j;(")z;g)SGH w Warszawie (wrzesien Srkola Gléwna Handlows
LICENCJAT NA KIERUNKU: ZARZADZANIE
Wzrost sprzedazy dzigki zastosowaniu CZERWIEC 2016
mediow spolecznosciowych — studia ukoniczone 2 wyroznieniem
Szkolente organizowane przez XYZ Sales — czlonek Kota Mtodych Lideréw
(luty 2021) - czlonek Samorzgdu Studenckiego

KOMPETENCJE MIEKKIE:

— dobrze rozwinigte umiejetnosci komunikacyjne
- zdolnosc do zjednywania sobie ludzi
IE-miail Janborglbiaamatt o - tatwos¢ w nawigzywaniu kontaktow

LinkedIn: @jankowalski - 0dpornosc na stres

Adres: ul. Dowolna 123, - kreatywnosc
01-234 Warszawa - zdolnosc do szybkiej adaptacji w nowym Srodowisku

DANE KONTAKTOWE

Telefon: 123-4566-789

Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych osobowych dla potrzeb niezbednych do realizacji procesu rekrutacji (zgodnie z ustawa z dnia 10 maja 2018 roku o ochronie danych
osobowych (Dz. Ustaw z 2018, poz. 1000) oraz zgodnie z Rozporzadzeniem Parlarmentu Europejskiego i Rady (UE) 2016/679 z dnia 27 kwietnia 2016 r. w sprawie ochrony osob fizycznych
w zwigzku z przetwarzaniem danych osobowych i w sprawie swobodnego przephywu takich danych oraz uchylenia dyrektywy 95/46/WE (RODO).



